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厦门象屿股份有限公司 

关于 2018 年度现场业绩说明会召开情况的公告 

 

    本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述

或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。   

 

厦门象屿股份有限公司（简称“公司”或“厦门象屿”）于 2019 年 5 月 9

日下午 15:00-16:30 在上海市浦东新区东方路 778 号国信紫金山大酒店 4 楼

金陵厅召开了 2018 年度现场业绩说明会，公司副董事长陈方先生、公司总经理

邓启东先生、副总经理兼财务负责人齐卫东先生、副总经理程益亮先生、副总经

理兼董事会秘书高晨霞女士、证券事务代表廖杰先生出席会议，现场说明了公司

2018年度的经营情况和利润分配预案，并回答了投资者咨询的问题。 

一、公司副总经理程益亮先生介绍公司发展历程、业务模式 

1993年，厦门象屿保税区成立，在招商过程中服务客户的设备、材料、货物

进出口和运输仓储的需求，公司大宗商品采购分销服务和大宗商品物流服务开始

形成，并逐渐走出保税区、走出厦门、走出福建、走出中国，逐步形成了以国内

沿海地区为主、延伸国内关键节点、辐射国际主要市场的初步竞争能力。2011

年，公司重组上市，大宗商品采购分销服务和物流服务双轮驱动，以物流为核心，

为客户提供采购分销、库存管理、供应链金融、信息咨询等供应链综合服务，完

成了从单环节服务方式到多环节综合服务方式的转变。 

近年来，公司进一步推动模式转型、业务创新，在农产品板块率先突破，以

粮食仓储设施为切入点打造了农产品从种植到收储、运输安排及销区对接的农业

全流程供应链服务体系，成为我们进一步推动业务模式转型创新的成功先例。 

这种模式很快在其它产业链条复制，针对在中西部地区物流能力相对缺乏的

短板，收购控股象道物流，获得铁路物流网络核心资产，有力支持了公司在其它

产业链条业务质量的提升，目前在铝产品、煤炭等方面也已取得显著成效。 

基于深耕市场多年积累的渠道资源和客户资源，我们将充分利用金融资源、



物联网、大数据等最新技术手段，整合全行业生产要素、聚合服务，为产业链核

心企业提质增效，实现价值总量的提升，成为供应链行业的价值创造者。 

二、公司总经理邓启东先生介绍公司2018年度经营情况、利润分配预案 

2018年度，公司业务规模稳步增长，净利润再创新高，“提质增效”成效显

著。实现营业收入2,340亿元，同比增长15%；归母净利润10.68亿元，同比增长

50%,净资产收益率超过10%。公司近三年营业收入复合增长率40%，归母净利润复

合增长率58%。 

报告期内，公司主要开展了以下经营工作： 

（1）深化“供应链综合服务”模式，核心产品经营业绩再创新高 

金属矿产方面：经营货量超 5,700 万吨，实现营业收入 1,405 亿元，其中

氧化铝经营量同比增长超 4 倍，名列市场前茅；农产品方面：经营货量超 700 万

吨，实现营业收入 172 亿元；能源化工方面：经营货量超 3,600 万吨，实现营

业收入 647 亿元。其中烯烃、聚酯、PTA 经营量稳居全国前列；针对制造业企

业的“全程供应链管理服务”，进一步优化业务合作方案，提高运营效率，实现

营业收入 714 亿元，同比增长 15%。 

（2）夯实北粮南运，“农业全产业链服务”体系不断完善 

报告期内，公司完成象屿农产 20%股权收购，实现全资控股。持续整合铁路、

公路、港口运输资源，夯实北粮南运物流体系，实现粮食产区和销区的畅通。象

屿农产本年度实现营业收入118 亿元，同比增长 89%，净利润 4.13 亿元，同比

增长 48%。报告期内为粮食深加工企业、饲料企业、养殖企业供应原粮 642 万

吨，同比增长超 100%。报告期末管理国储粮食库存总量 1,086 万吨。 

（3）提升物流服务能力，多式联运初步成型 

公司完成象道物流 20%股权收购实现控股，继续推进河南、贵州等地铁路货

运场站的物流配套设施和铁路专用线建设。以铁路物流服务为核心，推动构建多

式联运运输线路，初步形成了北粮南运、北煤南运、氧化铝跨省流通等多条高效

物流通道。报告期内象道物流共经营货量 1,234 万吨，实现营业收入 19.17 亿

元，净利润 1.82 亿元。 

公司2018年度利润分配预案如下：以 2018 年 12 月 31 日的总股本

2,157,454,085 股为基数，向全体股东每 10 股派发现金红利 1.2 元（含税），



共计分配现金红利 258,894,490.20 元。该利润分配预案还需提交股东大会审议，

股东大会批准后方可实施。 

2019年，公司将继续坚持“夯实基础，提质增效”的总体工作基调，持续优

化业务结构，切实增强可持续增长的盈利能力！  

三、投资者咨询的主要问题和回复概要 

1、象屿农产对公司的利润贡献，未来的发展方向以及利润增长点在哪里？ 

答：2018年度，象屿农产实现净利润4.13亿元，为公司贡献归母净利润2.9

亿元，占比约27%。 

公司持续整合铁路、公路、港口运输资源，夯实北粮南运物流体系。公司在

在东北粮食产区建设有 9大粮食基地，粮食仓容能力约 1,500万吨，粮食基地配

备收储、烘干、装卸、发运、铁路专用线等资源，通过车—港—仓—船全线贯穿，

实现粮食产区和销区的畅通。目前公司在北方港口中转通货能力达 1,000 万吨，

南方港口中转通货能力达 800万吨。 

依托完善的物流服务能力，不断调整和优化业务结构，打造农业全产业链服

务体系，推进产业链上下游良性互动，在上游种植端探索合作种植新模式，在下

游消费端试点大米业务，随着精细化管理的推进、成本的优化和效率的提升，农

产品板块的盈利能力将进一步提升。 

2、受宏观经济环境影响，公司2019年一季度增速有所放缓，未来发展是否

会继续受此影响？ 

答：2019年，公司总体工作基调是“夯实基础，提质增效”，更加注重增长

的内涵，一季度增速虽有所放缓，但仍然保持良好的发展势头。 

宏观经济的波动，一方面对供应链企业带来的巨大的挑战，但同时也蕴含着

发展的机遇，实体企业对专业化供应链服务的需求会进一步增加，公司将持续完

善以物流为核心的供应链综合服务模式，抢抓发展的战略机遇，夯实服务能力，

提升经营质量和经营效益。 

3、与同行业公司相比，公司的竞争优势体现在哪里？ 

答：公司的特点是物流基因比较强，近年来，通过轻资产整合和重资产持有

并重的方式，加强对关键性、稀缺性物流节点的把控，以点带线、以线成面，建

起连接国内外产区与销区之间的流通桥梁，形成了网络化物流服务体系。物流服



务能力由公路运输、进口清关、港口装卸等基础服务能力发展为集公铁水多式联

运、库存管理、国际物流、金融物流于一体的服务能力，形成了公司独特的竞争

优势。 

4、公司期货套保的操作策略 

答：公司为更好管控大宗商品价格波动的风险，公司设立有专门的业务部门，

统一进行期货套保的相关管理与操作，目的是保持经营业绩平稳。 

公司在期货套保业务上不做投机，期货套保量结合现货量开展，对上下游客

户有严格的客户信用评估体系，对交易对方有风险评估和选拔标准。 

5、公司毛利率未来3-5年会到一个什么样的水平？ 

答：公司以物流为核心为客户提供大宗商品采购分销服务及其它配套服务，

随着物流服务带来增值环节不断增加，供应链综合服务模式的日趋成熟，公司主

营业务盈利水平预计将保持平稳增长态势。 

6、公司目前铁路物流主要服务大宗商品，未来是否会拓展到其它更有经济

性的品类上？ 

答：公司目前铁路的布局主要分布在中西部地区大宗商品集散区域，故目前

主要服务大宗商品的流通。未来，公司会紧密结合公司业务发展需要和“一带一

路”等国家重大发展战略，充分发挥铁路物流网络的运营效率，适当向棉花、玉

米等产品拓展。 

7、厦门市国资委对厦门象屿的定位，上市公司的经营管理团队是否能保持

稳定？ 

答：象屿集团总裁、公司副董事长陈方表示，供应链物流服务是象屿集团的

核心业务板块，厦门象屿作为象屿集团旗下唯一的上市公司，象屿集团会尽全力

支持厦门象屿做优、做强、做大，为厦门象屿创造良好的内外部环境。 

三、根据公司电话和网路收集投资者的问题，补充说明以下事项。 

1、公司今年的利润分配方案是出于什么考虑来设计的？ 

答：根据2019年经营计划和产业布局情况，公司将进一步推动物流资源布局，

包括铁路货运场站、专用线及配套设施的建设以及其他关键物流节点建设，还将

进一步延伸业务链条，扩大业务领域，夯实产业链服务能力，公司留存未分配利

润用于保障以上经营需要以及日常营运需求，有利于公司未来长期稳健发展。 



2、公司未来几年在物流方面还有什么动作？ 

答：公司根据业务发展状况和产业链延伸情况，在中西部地区大宗商品集散

区域还会继续寻找新的布局机会，更多地采用轻资产的方式进行物流资源的整合，

持续完善物流网络布局。公司致力于打造一个智能化、可视化、可追溯的智慧物

流平台，依托大数据、物联网等先进技术与理念提升过程管控水平，不断对线路

组合和运输方式进行优化，提升运输效率，降低运输成本。 

3、公司对科创板怎么看，未来是否有分拆上市的计划？ 

答：公司对科创板保持高度的关注和研究，目前暂未有分拆上市的相关计划。 

 

特此公告。 

 

厦门象屿股份有限公司董事会 

2019年 5月 10日 


